
 

 ينالمحترم                     الرؤساء التنفيذيين والمدراء العموم  /ضلالأفا
 أقسام التسويق مدراء   –الشركات مدراء    –الشركات  أصحاب

 أقسام التسويق والمبيعاتموظفو  – دراء أقسام المبيعات م
 وظفي خدمة العملاء جون الفنيون وممصممو الإعلانات والمخر

 علان  عاية والاالعاملون في أقسام الأبحاث بوكالات الد
 لديه الاهتمام بتطوير مهاراته وخبراته في مجال الدورة  كل من 

 القطاعين العام والخاص بكافة مؤسسات وشركات 
 

 

 

 تحية طيبة وبعد،،، 

 " تقنيات التسويق الفعّالة للمنتجات و الخدمات "  الموضوع /
 

لتسمية مرشحيكم لحضور  الدعوة  لكم  جه  توأن  ،    (ه أعلاه إليالمشار  )البرنامج التدريبي  اللجنة المنظمة لفعاليات    يسر

محافظة ظفار    ، والذي سيعقد فيم  2024أغسطس    08الى    04أيام عمل خلال الفترة من    خمسةالبرنامج ، لمدة  
     ظهراً . ثانيةالتاسعة صباحا الى الساعة اللساعة من ايوميا  (  صلالة جاردنز فندق ) بـ

 

هذه   "تتناول  ي 
التسويقر المزي    ج  مثل  وي    ج:  والتر التسويق  لخطة  جوانب  عدة  التدريبية  والبحث  "4Psالدورة  التسويقية  الفرص  وتقييم 

اتيجية، وبذلك تغطي هذه الدورة التدريبية جميع   ائح السوقية المستهدفة ووضع خطة تسويق استر ي وتحديد الشر
ر
ي والتحليل السوق

التسويقر

 .العمليات ابتداءً من مرحلة التحضتر وحتر تنفيذ الخطة التسويقية إلى تقييم مدى نجاح الجهود التسويقية للمؤسسة

ي تهدف لتنمية المهارات المطلوبة لتطوير ومراقبة تنفيذ خطة  
وتستخدم هذه الدورة مجموعة متنوعة من التمارين ودراسة الحالات التر

اتيجيات المختلفة للخطط  للخدمات والمنتجات  التسويق   ، كما تحتوي الدورة على العروض التقديمية الجماعية والنقاشات حول الاستر

 .التسويقية

ع   قادرين  المشاركون  سيكون  الدورة  نهاية  ي 
 
فعا  لىق تسويقية  خطة  لإنتاج  العملية  الخطوات  وتنفيذ  اتباع  للمنتجات معرفة كيفية  لة 

ي  و والخدمات  
التر التسويقية  الخطة  ي وضع 

التسويقر التدقيق  نتائج  إلى  اتيجيات و   تستند  الاستر لتحديد  ي 
التسويقر التدقيق  نتائج  استخدام 

الفعالة التسويق  و   والتقنيات  خطة  عناصر  والخدمات  تطوير  المختلفة و للمنتجات  التسويقية  المنافسة  اتيجيات  استر وتنفيذ  تحديد 

 .  "الهجومية والدفاعية والمناورة

ي تحقيق هذه  على ا لذا  
 
الأهداف وتعزيز علامتها ونشاطها وخدماتها وتحسير  الإنتاجية ، فإننا نتطلع الى ترشيح موظيفكم لمؤسسات الراغبة ق

ة .  ي هذه الدورة الممتر 
 
   وممثليكم للمشاركة ق

 وتفضلوا بقبول فائق الاحترام والتقدير ،،، 
 

 

  

  أيمن بن أحمد الشنفري            
 المدير العام           



  

 تقنيات التسويق الفعّالة للمنتجات و الخدمات               
 
 

 :مقدمة عن الدورة التدريبية
 

ي ترسم خارطة الأعمال نحو تحقيق الأهداف والعمليات  
تحدد خطة التسويق عناصر التسويق الأساسية التر

هذه   وتتناول  إنجازها،  والموظفير   المدراء  على  يجب  ي 
التسويق التر لخطة  جوانب  عدة  التدريبية  الدورة 

" ي 
التسويقر المزي    ج  مثل  وي    ج:  ي  "4Psوالتر

ر
السوق والتحليل  ي 

التسويقر والبحث  التسويقية  الفرص  وتقييم 

التدريبية   الدورة  اتيجية، وبذلك تغطي هذه  ائح السوقية المستهدفة ووضع خطة تسويق استر وتحديد الشر

الجهود  نجاح  مدى  تقييم  إلى  التسويقية  الخطة  تنفيذ  وحتر  التحضتر  مرحلة  من  ابتداءً  العمليات  جميع 

 .التسويقية للمؤسسة

ي تهدف لتنمية المهارات المطلوبة 
وتستخدم هذه الدورة مجموعة متنوعة من التمارين ودراسة الحالات التر

التسويق   خطة  تنفيذ  ومراقبة  والمنتجات  لتطوير  التقديمية للخدمات  العروض  على  الدورة  تحتوي  ، كما 

اتيجيات المختلفة للخطط التسويقية  .الجماعية والنقاشات حول الاستر

 
 

 :أهداف الدورة التدريبية
 

ي نهاية الدورة سيكون المشاركون قادرين على
 
 :ق

 .لة للمنتجات والخدمات معرفة كيفية اتباع وتنفيذ الخطوات العملية لإنتاج خطة تسويقية فعا

ي 
ي وضع الخطة التسويقية التر

 .تستند إلى نتائج التدقيق التسويقر

اتيجيات والتقنيات الفعالة ي لتحديد الاستر
 .استخدام نتائج التدقيق التسويقر

 .للمنتجات والخدمات تطوير عناصر خطة التسويق 

اتيجيات المنافسة التسويقية المختلفة "الهجومية والدفاعية والمناورة  ."تحديد وتنفيذ استر

 
 



 
 : الفئات المستهدفة

كات  .أصحاب الشر

كات  .مدارء الشر

 .مدراء أقسام التسويق

 .مدراء أقسام المبيعات

 .موظفو أقسام التسويق

 .موظفو أقسام المبيعات

 .مصممو الإعلانات

 .المخرجون الفنيون

ي أقسام الأبحاث بوكالات الدعاية والإعلان
 
 .العاملون ق

ي نفسه الحاجة لهذه الدورة ويرغب 
 
اتهكل من يجد ق  .بتطوير مهاراته وختر

 :محتوى الدورة التدريبية
 اليوم الأول : 

 .زيادة شدة التنافس حول العالم

اتيجية  لتسويق الخدمات والمنتجات  منهجية القنبلة الذكية الاستر

ي  اتيجر ي   تعريف التخطيط الاستر
 التسويقر

 لتسويق الخدمة والمنتج   وضع إطار عمل الخطة العامة

ي : 
 اليوم الثان 

ي 
 :للخدمات والمنتجات  عملية التخطيط التسويقر

 .فوائد التخطيط 

 .أسباب كتابة خطة تسويقية

ي 
 .عملية التخطيط التسويقر

 ."SMART" وضع أهداف سمارت

اتيجية التسويق برؤية ورسالة وأهداف المؤسسة  .ربط استر
 
 

 اليوم الثالث  
 :الأعمالتحليل وضع 

 مؤسسة عناصر بيئة ال

 .إطار عمل تحليل التنافس

 .عناصر التحليل الداخلىي 

ي   .عناصر التحليل الخارجر

 .تحليل العملاء ومستوى التنافس



 .حليل البيئةت

 .{نقاط القوة وجوانب الضعف والفرص والمهددات} "SWOT" تحليل

 .مخطط القوى الخمس

 ."مجموعة بوسطون الاستشاريةتصميم وتحليل الملف "مصفوفة  

ي 
 .للمنتجات والخدمات  ورشة عمل: التحليل التسويقر

 

 اليوم الرابع : 

ي السوق
 
 :التخطيط لتجزئة واستهداف والتموضع ق

 .قواعد التجزئة

 .فوائد تجزئة السوق

 .عملية التجزئة السوقية

 "B2B" معايتر تجزئة

 .التموضع الفعال

ي السوقخطوات التخطيط للتجزئة 
 
 .والتموضع ق

ي السوق
 
 .ورشة العمل: تصميم خطة عرض القيمة والتموضع ق

 اليوم الخامس  

اتيجية  :التسويقية للمنتجات والخدمات تطوير الاستر

اتيجية المختلفة "تحليل ي البدائل الاستر
 
 ."TOWS النظر ق

اتيجيات التسويقية المختلفة  .للمنتجات والخدمات تحليل الاستر

اتيجية  اتيجية المحيط الأحمراستر  .المحيط الأزرق مقابل استر

اتيجيات والتخطيط للحالات الطارئة  .ورشة عمل: تشكيل الاستر

 :تطبيقات التخطيط التكتيكي 

 .إعداد المشهد: المصفوفة التسويقية

 .عناصر المصفوفة التسويقية

ي 
 .استخدام نموذج المزي    ج التسويقر

ي 
 للخدمات و المنتجات  ورشة عمل: إعداد المزي    ج التسويقر

 



 
 

 

 ساعة تدريبية  25 ي عدد الساعات التدريبية اجمال •

 ايام تدريبية   5 عدد الايام 

 

 المرفقات  مقر التدريب          رسوم الدورة للمشاركين من المؤسسات والشركات 
 

 . ريال للفرد    390( مشـــــــــارك  1* لعدد ) 

 ريال للفرد .   063( مشـــــــــارك   2* لعدد ) 

 ريال للفرد .    320( مشاركين فأكثر   3* لعدد )    

 

 

 فندق 

 صلالة جاردنز  

   صلالة مدينة 

 

 * السيرة الذاتية للمدرب . 

 وارقام الحجز والاتصال 

 

 

 

 

  5فندق ملاحظة /   * رسوم البرنامج شاملة الوجبات الخفيفة في الاستراحات والغداء يوميا خلال فترة التدريب ) 
 نجوم ( 
 

  -  92323196  - 79977672 - 98844529:   للاستعلام

   24815110   - 24819990:   مكتب 

 

  التالي الالكتروني البريد على الترشيح خطابات ارسال يرجى للتسجيل

 

          Email:           ayman-gii@hotmail.com 

 


